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Introduction

Retrouvez dans notre calendrier du wallet toutes les
dates clés de I'année.

Pour vous inspirer, nous avons rassemblé des
exemples de campagnes wallet réalisées par
nos clients lors de chaque moment clé, le tout
agrémenté de nos meilleurs conseils pour des
campagnes wallet réussies selon la saisonnalité !

Ce book a donc pour mission de vous accompagner
tout au long de I'année et de vous aider a préparer
et planifier au mieux chaque campagne wallet.

Le tout, pour vous assurer de la visibilité
continuellement et booster la valeur client !

BDonne lectore.
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Afin de s'adapter a chaque temps fort, la carte
wallet peut étre entiéerement personnalisée. Le
tout, en respectant les templates imposés par
Apple et Google, qui offrent de nombreuses
fonctionnalités de personnalisation.

Voici un récapitulatif de tout ce que vous pouvez
personnaliser sur une carte wallet afin que celle-ci
soit en harmonie avec les marronniers a ne pas
rater.
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Soldes d’hiver eB

La période des soldes d’hiver est cruciale pour les retailers. Elle offre une
opportunité inégalée de dynamiser les ventes et dattirer de nouveaux
clients. Selon les statistiques du secteur, les consommateurs sont
plus enclins a effectuer des achats impulsifs et a explorer de nouvelles
marques pendant cette periode.
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Mercredi 10 janvier
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JULIE PASSANT

PRESENTEZ VOTRE CARTE PLUS D'INFOS.
encaisse cliquezsur +++2

800187

Adopt Parfums now
SOLDES : c'est parti pour la 2éme

~ démarque! Profitez de nouvelles remises
jusqu'a -50% en boutique et sur
adopt.com jusqu'au 06/02/24. &
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Kiehl's Galeries Lafayette maintenant
LES SOLDES JUSQU'A -50% C'EST PARTI
¥, Et seulement aujourd'hui, -10%

& supplémentaires sur une large sélection,

lusi sur galeri com

Les soldes d'hiver débarquent chez
s Kiehl's : jusqu'a -30% pour prendre soin
O de votre peau cet hiver ! Sur une
sélection, en ligne et en boutique
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15% 2 30%
d’augmentation moyenne des ventes des consommateurs déclarent étre plus
pendant cette période. susceptibles d'effectuer des achats impulsifs

pendant cette période



La Saint-Valentin, une période empreinte de romantisme, offre aux retailers
l'occasion idéale de renforcer leurs liens avec les clients. Cette célébration
de l'amour est non seulement un moment clé sur le plan émotionnel, mais
aussi une opportunité stratégique pour stimuler les ventes.

Saint-valentin O

Nos conseils

Créez des cartes Wallet romantiques

Concevez des cartes wallet thématiques de la Saint-Valentin,
mettant en avant des offres spéciales sur des cadeaux

romantiques. Utilisez des visuels captivants et des messages qui - TR
evoquent I'amour et l'affection.
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Envoyez des notifications push de rappel O MO
Envoyez des notifications push personnalisées pour rappeler aux

POINTS FIDELITE 1CHEQUE(S) FIDELITE

utilisateurs du wallet lI'approche de la Saint-Valentin. Proposez 0 750€
des idées de cadeaux, des remises spéciales et des options de

livraison express.

Proposez des offres spéciales en duo 1 THL
Créezdesoffresspécialesconcuespourlescouples,encourageant st 59957
i i A A i i Marionnaud ilya3h
ainsi Igs achats groupés. Proposez o!es red‘uctlons sur les articles ke S,
assortis ou des expériences romantiques & partager.

les parfums et une sélection de coffrets
pour votre bien aimé(e) (fin 14/02). En mag
et sur Marionnaud.fr

Envoyez des notifications push d’urgence

Exploitez le facteur d'urgence en programmant des notifications
push de derniere minute pour les retardataires. Mettez en avant
des offres exclusives pour les achats de derniere minute.
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Kiehl's

Les soldes d'hiver débarquent chez
Jets Kiehl's : jusqu'a -30% pour prendre soin

de votre peau cet hiver ! Sur une

sélection, en ligne et en boutique

le sanéez-vous 7

62%

des personnes célébrent la Saint-
Valentin, avec une dépense moyenne de
100 a 200€/personne.
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Présentez moi en caisse

Galeries Lafayette maintenant
LES SOLDES JUSQU'A -50% C'EST PARTI
™ % Et seulement aujourd'hui, -10%

& supplémentaires sur une large sélection,
exclusivement sur galerieslafayette.com

+30%

Les achats de derniére minute sont courants,
avec une augmentation de 30 % des ventes la
veille de la Saint-Valentin.



Paques, une féte joyeuse et pleine de couleurs, offre une opportunité unique pour les
retailers d'égayer leurs campagnes et de captiver lattention des consommateurs.
Cette période festive est propice a la création d'offres spéciales et a la promotion de
produits printaniers.

Créez des cartes Wallet printaniéres _

JULIEPASSANT

Concevez des cartes wallet qui captent I'esprit printanier
de Pagues. Utilisez des visuels lumineux et des couleurs
vives pour attirer l'attention des utilisateurs.

POINTS

Envoyez des notifications push ludiques ' 40

Envoyez des notifications push avec une touche ludique,
proposant des chasses aux ceufs virtuelles, des offres de
choco.lats spéciales, ou des promotions sur des produits ‘
associés a Paques. _ TR

Carte N° : 99010013

Paques Ensemble ! 5m ago
Préparez votre panier, c'est bientot

Créez des offres spéciales pour les familles, encourageant
les achats groupés. Proposez des remises pour les
ensembles de produits ou les activités familiales..




JULE PAS;»‘«NT

CETTE ANNEE, g
PAQUES TOMBE
LEFAVRIL g

cnquez sure--

Numéro de carte : 92401459

Monoprix

Bientdt Paques % Jusqu'a -50% sur le 2eme
9 sur une sélection de chocolats en magasin et

sur MONOPRIX.fr jusqu'a lundi. Venez vite

composer votre lot !

le saviez-vous 7

% 2 20%
15% - o
d'augmentation croissante chaque

année sur les achats en ligne pour les
articles liés a Paques.
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La Féte des Meres, une journée dédiée a lamour et a la reconnaissance
envers les mamans, offre aux retailers une occasion privilégiee de
créer des campagnes significatives et de susciter 'engagement des
consommateurs. Il sagit de l'une des périodes les plus importantes
pour les dépenses liees aux cadeaux.

Féte des meres ()

Créez des cartes Wallet. émotionnelles
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Etarmooneet

Concevez des cartes wallet émotionnelles qui expriment
I'amour et la gratitude. Utilisez des visuels tendres et des
messages personnels pour créer une connexion émotionnelle.

Envoyez des notifications push reconnaissantes

I

930581

Envoyez des notifications push pour inciter vos clients a
célébrer la Féte des Méres avec votre marque. Proposez des p——
remises spéciales ou des cadeaux exclusifs. LOVE YOU MAMA ' Rendez-vous en

«r-_magasin et sur etam.com pour trouver le
O cadeau parfait | Le set de pyjama 35€ | 2 T-
shirts pour 30€.




Cate N° 99751459

Courir | 5
@ En manque d'inspiration pour la féte des
meres ? La carte cadeau c'est LA bonne idée

Guerlain a 3C iy
Pour la féte des meres, offrez-Iui les créations de derniére minute ! Disponible en magasin et

(] iconiques de la Maison Guerlain, sur courir.com.

personnalisables a I'infini.

Le sanéez-vous 7

10% 2 15% 80%

d'augmentation moyenne des des consommateurs célebrent la
dépenses chaque année. Féte des Méres, avec une dépense
moyenne de 50 4 100€/personne.




La Féte des Peres, une journée dédiée a I'honneur des papas, représente
une opportunité stratégique pour les retailers de créer des campagnes
engageantes et de proposer des cadeaux uniques.

Féte des peres (3)

w7
h ©

Orange F 1599

0K

JDINFOS -+ 7

° 3 et JULEPASSANT
! 1
Créez des cartes L A\ Iy
SX \
; Av\ | & \
C re e Z d e S C a rte S p—m:rs rméulvt‘ VOTRE CHEQUE FIDELITE
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masculins et des
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N° de carte : 999997

Marionnaud ilya

essentiel des pap:e s
. J-2 Féte des Peres 'V @ -30% deés 79€

approche ! Propose
uniques en guise «

d'achat (fin 17/06) pour trouver un cadeat
pensez au Click & Collect Express 1h. En
mag et sur Marionnaud.fr - :




JULES

{ La féte des péres c'est dimanche... Et
JULES_ on vous aide a les gater : Profitez de

-50% sur le 2éme article parmi une large

sélection &
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le saviez-vous 7
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5% 210%

d’augmentation moyenne des
dépenses a l'année.

70%

des consommateurs célebrent la
Féte des Péres, avec une dépense
moyenne de 30 a 70€/personne.
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Les soldes d'été, une période tres attendue par les consommateurs, offrent
aux retailers une opportunité exceptionnelle de dynamiser leurs ventes et de
liquider les stocks saisonniers. Cette saison estivale représente une période
clé pour attirer I'attention des clients et stimuler leur engagement. Alors brillez
sous le soleil des bonnes affaires avec le Wallet Mobile !

25/06au22/07 BN Q

Créez des cartes Wallet estivales

Créez des cartes wallet qui évoquent I'esprit estival avec des
visuels lumineux et des messages attrayants. Mettez en avant
les offres spéciales sur les articles de saison.

VOSPOINTS  MEMBRE JUSQUAU BON FIDELITE

Envoyez des notifications push rafraichissantes W52 20772025 0

Envoyez des notifications push pour rappeler aux utilisateurs
du wallet les offres estivales et les inciter a découvrir vos

nouvelles collections. Utilisez des messages rafraichissants et
dynamiques. LT

999123623

Nature & Découvertes ilyalh
proposez des O"res ﬂaSh SOLDES Top départ : -30% -50% -70%

sur une sélection en magasin et sur le
Organisez des offres flash pendant les soldes d'été, avec site JU a0 " oSt parti |
des remises supplémentaires pendant des périodes limitées.
Utilisez le caractére éphémere pour créer un sentiment
d'urgence.

@le club




Samedi 29 juin
YVES ROCHER

LES JOURS BEAUTE

B
SUPPLEMENTAIRES
ETTOUIOURS

-50%

i
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29/06/2024  Cliquezsur -+ 3
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Présentez moien caisse

Yves Rocher

Soldes : top départ |

VICTOIRE, profitez de votre offre du
moment en magasin !

T /y

Galeries Lafayette
“swr . Top départ des SOLDES & Jusqu'a -50% sur
une large sélection aux Galeries Lafayette

le saviez-vous 7

20% 2 30% 63%

d’augmentation des ventes en moyenne des consommateurs profitent des
par rapport aux périodes hors soldes. soldes d'été pour réaliser des achats.




La rentrée des classes en septembre marque le début d'une
nouvelle année scolaire. C'est le moment ou les familles se
préparent en achetant des fournitures scolaires, des vétements
et des equipements, offrant ainsi une opportunité économique
pour les retailers et stratégique pour les campagnes wallet.

Rentrée des classes @

Nos consedls T

Ven. 13 © NgFlights

08:25

Mettez vos offres A

wallet. Une remis 28
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Créez des carte
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Vendredi 30 ao(t
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Aroma-Zone ilya2min
V= Acné rebond aprés I'été ? Retrouvez nos
solutions anti-imperfections !

10% 2 15%

d’augmentation moyenne annuelle des
dépenses pour la rentrée des classes.
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INTERSPORT il ya 33 min
Tous les $PORTS sont a prix promo pour la
rentrée. Equipez-vous vite ! *

1R

90%

des parents effectuent des achats
pour la rentrée, avec une dépense
moyenne de 100 a 200€/enfant.




Le Black Friday, une journée de shopping frénétique caractérisée par des
offres exceptionnelles, qui marque le début de la saison des achats de fin
dannée : 20 & 30% d'augmentation moyenne des ventes par rapport aux jours
normaux. C'est une opportunité incontournable pour les retailers de proposer
des promotions irrésistibles et de stimuler les ventes.

w46 @
b ©
Créez des cartes wallet alléchantes iy

Concevez des cartes wallet mettant en avant des offres M4
9 o oy . |
exclusives pour le Black Friday. Utilisez des visuels accrocheurs N ¢ Rl
et des messages incitatifs pour capter I'attention.

MONCINEVA + DAVANTAGES ET INFOS

Envoyez des notifications push stratégiques

Envoyez des notifications push ciblées pour informer les -
utilisateurs du wallet de vos offres exceptionnelles. N'hésitez § R - (=3 [m]
pas a envoyer des rappels !

O[3

Proposez des offres flash et limitées e

Votre offre Black Friday @ == Pour tous les
membres du Club CGR : 1 place achetée = 1

Créez des offres flash et des remises limitées dans le temps place offerte sur toutes les séances du 29/11!
pour créer un sentiment d'urgence. Encouragez les achats
impulsifs avec des promotions uniques.
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021122024 Cliquezsur +- 3 0€ cliquez sur +++

Eiee3 o s g v

< o N SRS
Yves Rocher ya3mi Monoprix . y ilyalh
e e el
VICTOIRE fitez di 0% TOUT* & 2 g
= g% sur |§2)|!Leecznoi dse N.;::J‘r 9 MONOPRIX.fr jusqu'a dimanche, hors
exclusions.

le saviez-vous 7

+9%

d’augmentation du des déepenses hausse des ventes
trafic en magasin et réalisées sur de 9% par rapport a
en ligne. smartphone. I'année précédente.



Le wallet mobile peut jouer un réle essentiel dans la diffusion de I'esprit de Noél et dans

DECEMBRE

la promotion d'offres spéciales.
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La Maison du Chocolat 1:22 Maison 123 hier 17:0!
~  Destination Noél avec La Maison du Chocolat ! A It's tiiime ! L'équipe Maison 123 vous
Découvrez notre Collection Vents de Noél et B souhaite un merveilleux réveillon de No&! v
plongez dans I'immensité du plaisir chocolat.

le saviez-vous 7

15% 1 20% 25% 79%

d'augmentation moyenne des d’augmentation du
dépenses (part significative du trafic en magasin et
chiffre d'affaires annuel des retailers). en ligne.

des Francais
achetent en ligne
pour Noél.




Pour conclure

8/01- 4/02 14/02 20/04 25/05 15/06 25/06 - 22/07 01/09 28/M 2512

A travers ce calendrier, nous avons exploré comment le wallet mobile peut étre utilisé de maniére stratégique pour

optimiser les campagnes marketing tout au long de I'année.

De la captation de I'attention pendant les soldes d'hiver a l'illumination des fétes de fin d'année, le wallet mobile
offre une plateforme dynamique pour partager des offres, des informations pertinentes, et créer des expériences
personnalisées. En tirant parti de cette solution, les retailers peuvent non seulement accroitre leur visibilité, mais
aussi renforcer la fidélité des clients.

Avec le wallet mobile, chaque saison devient une occasion de créer des expériences personnalisées, omnicanales
et de construire des relations durables avec les consommateurs.

Alors préparez-vous a élever votre stratégie marketing a de nouveaux sommets, saison aprés saison, avec le
pouvoir du wallet mobile !
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